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Projekt Bindemittel 

Profitabler Vertrieb für Bindemittel zu verkaufen 

Für einen unserer Kunden im exklusiven Vertrieb von Bindemitteln für Öl und 
ähnliche Substanzen suchen wir einen Nachfolger (EBIT rund 45%). 

Kunden-Segmente 

Feuerwehr, Industrie, Gemeinden, Produktions- und Servicestellen sowie Bau-
unternehmen. 

Standort / Region 

Zentralschweiz, Stamm-Kunden aus der ganzen Deutschschweiz, teilweise 
Kundschaft im nahen Ausland. 

Personal 

Kein Personal, inhabergeführt in Teilzeit (10%), ausbaubar 

Stärken 

 Naturprodukt: Biologisches Naturprodukt auf organischer Basis, leicht abbau-

nternehmens- 

e

rojektname: 
rkauf bar. 
 Vielseitigkeit: Vielseitig einsetzbares Produkt - im Wasser und auf festem Bo-

den. 
 Einzigartigkeit: In der Schweiz ist kein vergleichbares Produkt auf dem Markt 

vorhanden. 
 Kundenstamm: Langjährig bestehende Kundschaft (auch im Wiederverkauf) 

mit hoher Zufriedenheit, entsprechende Referenzen vorhanden. 
 Kostengünstig: Gleiche Wirkung wie chemiebasierte Produkte zu einem für die 

Kundschaft attraktiveren Preis. 
 Verdienstmöglichkeit: Margenstarkes Produkt, welches im Markt eingeführt ist. 

Chancen 

 Marktdurchdringung: Aktive Bewirtschaftung des CH-Marktes möglich, Poten-
zial vorhanden. 

 Markterweiterung: Vertriebsmöglichkeit in Deutschland in Abklärung. 
 Integration: Produkt kann in vorhandene Vertriebsstrukturen resp. Verkaufs-

netzwerk von Seiten Käufer eingegliedert werden.
 Nachhaltigkeit: Bewusstsein für Nachhaltigkeit kann mit Marketing-Mass-

nahmen abgeholt werden. 

Ihr Ansprechpartner 

Martin Scheidegger 

Mandatsleiter Führung und Organisation 

Betriebsökonom FH 

Telefon 041 319 92 54 

martin.scheidegger@gewerbe-treuhand.ch
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